CLAVISCO® FE7Business One

[rr——

11Modulo _
Esencidl

100% o A9 Acompafiamiento %o Certificado de
===\ Virtual '%%’ Personalizado =) Participacion

Ciclos de Ventas

1. Infroduccién al Proceso de Ventas.
2. Documentos del Ciclo de Ventas:
2.1 Oferta de Ventas.
2.2 Pedido de Cliente.
2.3 Entrega.
2.4 Factura de Cliente.
2.5 Nota de Crédito.
3. Gestion de Clientes.
4. Creacion y Gestion de Documentos:
4.1 Datos Clave en Documentos.
4.2 Copiar Desde / Copiar A.
5. Precios y Descuentos.
6. Integracién con Inventario.
7. Integracién Contable.
8. Reportes del Médulo de Ventas.
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iCupos limitados!

* Las capacitaciones incluyen certificado de participacién, material de apoyo y acceso a

una mdquina virtual.

* El pago debe realizarse antes de iniciar el curso.

* Los flujos abordados en el curso corresponden a los procesos estdndar definidos por SAP.

* Montos no incluyen IV.A.
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